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RAPPORTO ECONOMIA

COOPERFIN

[l nostro impegno etico per la ripresa economica

I'anno scorso registriamo un*

SEIMILAQUATTROCENTO chilo-
metri percorsi, dicci tappe dal
Sud al Nord della penisola,
centinaia di partecipanti ¢ in-
terlocutori coinvolti. Sono
questi i numeri del roadshow
Crediro ¢ finanza per il soste-
no e la crescita” di CooperFin
pa, la Socicta presieduta da
Marco Limoncelli che conso-
- lida una posizione di primo

piano nel settore finanziario, -
svolgendo un ruolo insostitui-
bile nel prestito su pegno a so-.

stegno di famiglic ¢ professio-
nisti colpiti dalla crisi. )

“Gli ampi riscontri registrati
nel corso i:lﬁli incontri - spie-
ga Limoncelli - ci spingono ad
andare avanti nel nostro per-

corso di crescita. Lobiettivo-

del nostro roadshow era ap-
punto quello di favorire un
dialogo diretto con gli im-
prenditori, con gli operatori di
settore ¢ con le associazioni di
categoria, per capire quali pos-
sono essere le aree imprendi-
toriali su cui puntare e alle
quali fornire un sostegno fi-
nanziario concreto ¢ imme-
diato”™. i
Nel corso di questi appun-
tamenti lo staff 31 CooperFin
¢ entrato in contatto con le re-
alad dei diversi territori ¢ delle
“diverse ‘arce geografiche del
Pacse. Ognuna di esse presen-
t@a propric specificicd, ma c'¢
una cosa che le accomuna tut-
te: la necessitd di credito ¢ di
finanziamenti per poter por-
tare avanti l'attivitk imprendi-
toriale. Anche perché gli isti-
tuti di credito sono orientati
verso il gennaio del 2014,
quando entreranno in vigore
le regole di Basilea 3 ¢ i para-
metri collegati alla nuova di-

ze immediate ¢ contingenti, re-
sterebbero esclude dalla possi-
bilica di liquidita entro le 24

3% ore. “Stiamo riuscendo a dare

it
' M
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Marco Limoncelli

sciplina, che non potranno che

“accentuare I'attuale stretta cre-

ditizia. “In questo quadro —

continua il presidente di Coo-

perFin - il nostro contributo

consiste nell'individuare quel-
le che possono essere conside-

rate le singole eccellenze dei
diversi territori ¢ di metterle
in rete tra loro e con le banche,
rcr fare sinergia-e favorire
"erogazione finanziaria, por-

‘tando avanti un'azione di tu-"

toraggio ¢ mentoring nei con-
fronti delle imprese che ne
hanno bisogno. Tutti questo
utilizzando anche strumenti

diversi-da quelli_tradizionali,
- come ad esempio il prestito su

pegno”. it . o
- Il'ricorso a questa forma di- -

prestito, per le sue modalicd,
aiuta molte famiglie dando
una liquiditd immediata. Su
questo versante, anche da par-
te dell'Osservatorio antiracket
¢ antiusura ¢'¢ un'attenzione

massima: si ¢ alzato il livello di -

guardia. Se non ci fosse velo-
cita di accesso al credito, mol-
te famiglie che hanno esigen-

. dando’
.dello scambio di intenti con
-due grossi Consorzi fidi, Con-
fa«gto. importante realti che’

ampio respiro anche a liberi
professionisti - agﬁiun e Li-
moncelli - che rischicrebbero
di morire civilmente, perché
sarebbero’ protestati, Un'esi-

 genza particolare nel commer-

cio, uno dei settori pit colpiti

- dalla crisi: sono molti i com-

mercianti che si rivolgono a

noi, che vogliono mantencre.
" intata la propria immagine di

dignitd, onorando le propric
scadenze”.

CooperFin, che sta consoli-
sua rete forte anche

opera dal 1979 ‘¢ oggi conta
oltre 4000 soci, ¢ la Co.Le.Fin.
Fidi, socictd cooperativa per

azioni presieduta da Giovanni-

Uccella, registra una crescita
nell'ambito del microcredito:
con olere 13 mila contratti ero-
gati & tra le principali sociedi fi-
nanziaria operante a livello na-
zionale. La Societd presieduta

tre contare sulla forte collabo-

razione ¢ su stretti rapporti con -
“Banche di piccole ¢ medie di-
““mensioni, quelle molto atten- -
“te al territorio di riferimento;

‘come ad esempio le Banche'di -
* Credito Cooperativo, che con-

siderano ancora le persone co-
me esseri umani € non come
numeri.

- “In un periodo di crisi pro- -

fonda come quello che stiamo
attraversando — dichiara il Pre-
sidente di CooperFin -, au-
‘mena il ricorso al prestito su
pegno. Rispetto ai dati del-

incremento delle domande pa-
ri al 35 per cento, al di fuori di
ogni previsione. Le fasce so-
ciali e professionali che ricor-
rono al prestito, infatti, si stan-
no allargando”. : }

-Un ruolo di complementa-

rita rispetto al sistema banca-

rio, che li porta ad essere defi-

niti quali “artigiani del credi-
- 10", “Grazie all'esperienza ac-

cumulata in questi anni di at-
tivitd — precisa Limoncelli -
ogni nostro agente deve essere
in grado di fornire ai clienti

una seric di servizi che non po-
trebbe trovare in banca, primo.

“tra tuttd la possibilita di essere
accompagnato ¢ seguito nel
- taalle esigenze del Cliente. Per

suo percorso di richiesta ¢ ac-
cesso al credito. Siamo con-

quenza ci si trova davand ‘ad
aziende sottocapitalizzate ¢

sottopatrimonializzate la no-

stra assistenza possa garantire
alle imprese una maggiore so-
lidicd ¢ un pitt ampio spazio di

manovra per il proprio busi- -
- ness. Nel nostro Paese sono
da Marco Limoncelli pud inol- -

presenti delle eccellenze che in
qQUESto MOMENLo SIANNO ten~
tando tra mille difficolea di ri-

salire la china per tornare a fa-

r¢ impresas La nostra volontd ™
- & quella‘di assisterle e suppor- i
-tarle da vicino™ 7" :

Al fine I'Ufficio credito di’

CooperFin sta mettendo a
punto nuovi soluzioni sempre

it adeguate alle esigenza del-
a clientela: una realtd “taylor

pagna i soggetti cconomici ver-
so uno scenario di “social lan-
ding”, ovvero un sistema inte-
grato “peer to peer” di finan-

“.to conferito a

ziamento strettamente legato
al territorio ¢ alla prossimita
degli-attori del rapporto fi-
nanziario.

Non a caso quest'anno & sta-
perFin, a Pa-
lazzo Mezzanotte di Milano,
sede della Borsa Italiana, il Pre-

“mio Internazionale “Le Fon-

1", con I'alto parrocinio della
Commissione Europea, della
Regione Lombardia, della Pro-
vincia di Milano ¢ Ascosim.
“Un riconoscimento - si legge
nella motivazione - per I'im-
pegno fortemente etico, ac-
canto all'immancabile ¢ fon-
damentale consulenza finan-

-ziaria finalizzata all'individua-

zione della soluzione pitt adat-

" lo studio ¢ la proposta di una

“vinti che in'un momento in -
‘cui con sempre maggior fre-

\

-made”, che anticipa ¢ accom-:

“"CooperFin in un locale

“vasta gamma di prodotti fi-

nanziari ad hoc affiancati ai

"“servizi tradizionali”.

i Crescita dcll'im{xgno etico

. per il sostegno delle impresc ¢

crescita sul territorio per Coo-
perFin vanno avanu di pari
asso: la Societd presieduta da
arco Limoncelli punta, peril
2014, ad aprire sedi a Milano
¢ Bari, consolidando la sua pre-
senza su tuteo il territorio na-
zionale. Un forte segnale perla
legaliti, contro l'usurae i[l):nc- ;

~ ket;"come recentemente testi=-

‘moniato dall'investimento di
uc-
strato. "Abbiamo impiegato la
finanza della Societa - conclu-
de Limoncelli - a sostegno del
ristorante Grill Chic SpA alla
Riviera di Chiaia a Napoli, do-
ve siamo presenti con il 75 per
cento del capitale sociale. Co-
sl facendo abbiamo salvato
molte famiglie”. ;
Francesco Bellofatto



